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A OPP Leads Nasceu A Partir Do Propdsito Em Melhorar As Estruturas De Bases Nas Vendas
Através Do Conhecimento Dos Sdcios No Mercado Comercial.

Uma Consultoria Focada Na Estruturag@o Do Departamento De Prospecgdo De Nossos Clientes,
Possuimos Uma Metodologia Prépria Para Ajudar A SUA Empresa A Otimizar Sua Vendas!
Oferecendo Um Trabalho Especializado De Prospeccéo, Ou Seja, Seu Processo De Venda Se
Torna Muito Mais Fécil E Agil, Pois Todo O Esforgo De Trabalho Das Bases E Mapeamento Do
Prospects Sdo Realizados Pela OPP Leads Através De Solugdes Personalizadas, Aplicadas De
Acordo Com O Perfil De Cada Empresa.

Descobrimos Quem S&o Os Seus Possiveis Clientes E As Oportunidades Que Trazem Mais
Negdcios Para Sua Empresa.
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COMO PARCEIRA

DIFERENCIAL COMPROMETIMENTO GARRA ORGANIZAQAO
Nossos Sécios O Sucesso Da Nossa Trabalhamos Duro Para Nosso Planejamento
Acompanham De Perto Empresa Depende Do Que Resultados Sejam Garante O Retorno De
O Que E Feito Para Sucesso Dos Nossos Alcancados E Metas Sua Empresa Investido
Nossos Clientes Clientes Superadas Em Marketing
SINTONIA EXPERIENCIA REDU(}AO DE CUSTOS RELACIONAMENTO
Nossa Equipe EA Entramos Em Contato N&o Ha& Equipe De Nossos Clientes
Equipe Dos Nossos Com As Melhores Vendas, S&o Nossos
Clientes, Somos Uma Empresas Para Fazer O Melhoramos O Amigos, Nao
Extenséo De Sua Melhor Pelos Nossos Desempenho Do Estariamos Onde

Empresa Clientes Setor Comercial Estamos Sem Eles
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E o processo de
busca de potenciais
clientes (leads e
prospects), para os
produtos ou servigos
que sua empresa

oferece.

PROSPECCAO
CORPORATIVA
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A guem se destina?

A empresas que:
* Tenham capacidade de aumentar suas vendas
* Atendam mercados corporativos em nichos especificos
* Possuem um departamento comercial bem desenvolvido.

Porque prospectar?

Prospects qualificados aumentam o volume de negdcios que entram no funil, o
que consequentemente aumenta a quantidade de fechamento das vendas.
Aumentando o volume de negdcios.

Como funciona?

Fazemos contato com as empresas e pessoas que ndo procuram pela sua empresa, abordando o publico alvo
de forma ativa. Sua empresa inicia um relacionamento com o prospect e mesmo que um negdcio ndo seja
firmado neste primeiro contato, sua empresa serd lembrada por seu produto ou servigo assim que o mesmo se
fizer necessario, ou seja, sua empresa aparece.



AN 000 0

OPP Leads
PLANEJAMENTO PROSPEC§AO OPORTUNIDADE

Sua empresa

REUNIAO PROPOSTA VENDA



PLATAFORMA
ON - LINE

Disponibilizamos acesso em uma
plataforma on-line, através de um login
e senha exclusivos a sua empresa.
Todas as informagdes sobre os
Prospects captados sdo inclusos, e
atualizados diariamente conforme o
trabalho se desenvolve.

Fica disponivel informag¢des como:

Nome da Empresa

Endereco

Telefone

E-mail Empresa

Site

Contato Responsdvel (e-mail, telefone, setor)
Histérico de Qualificagdo




TRABALHOS

— INCLUSOS ———

e Perfil de cliente

e Segmentagdo de Base de clientes

e |dentificar Usudrio / Decisor / Influenciador

. Campanha de E-mail Marketing: Nossas a¢des de e-mail
marketing sdo direcionados ao seu publico alvo, ou seja, os
leads que j& estdo sendo trabalhos receberam suas
newsletter, e o relacionamento que j& esta sendo criado
torna-se mais forte firmando ainda mais a sua marca na

memodria dessas empresas.

. Criagdo Comunicagdotodas as criagdes necessdrias para o
desenvolvimento do trabalho estdo inclusas



ESCLARECENDO DUVIDAS ENTRE PROSPECCAO

CORPORATIVA E TELEMARKETING

PROSPECCAO CORPORATIVA
A prospecgdo corporativa tem por foco abrir portas
de novos negdcios para vendas consultivas. Esta
atividade n&o fecha vendas por telefone nem tem a
obrigag¢do de agendar uma reuni&o em uma Unica
ligagdo, muito pelo contrario. Os operadores de
prospecc¢do corporativa devem estar preparados
para manter uma conversa profissional, cordial e
respeitando as limitacdes de tempo do cliente.

TELEMARKETING

O telemarketing tradicional tem por foco fechar
negdcios por telefone e é normalmente direcionado

a pessoas fisicas. Normalmente o telemarketing
tradicional é utilizado para produtos como cartdes

de crédito, seguros, celulares, etc. E importante

lembrar que a forte pressdo por metas de
fechamento tem provocado inimeras reclamagdes
entre clientes e empresa.




01

OPORTUNIDADES

C1O R HESOIRIEIT | |V bA

OPPLEAD
4
~ L 4

PROSPECGCAO CORPORATIVA

(11) 3461-5229

MKT@OPPLEADS.COM.BR

WWW.OPPLEADS.COM.BR
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